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Alianza Logistics potencia su arquitectura de alianzas
a través de Time Critical Road para conectar
especializacion y ejecucion

La compafiia conecta su especializacion terrestre con una red de mas de 1.500
transportistas europeos, aliados internacionales y consultores especializados.
El modelo promovido por Juan Miguel Dasca, presidente ejecutivo
de Alianza Logistics, busca anticipar necesidades complejas

y convertir el conocimiento en capacidad operativa.

El tamafio no sustituye

a la arquitectura

Una cadena de suministro puede exigir trans-
porte terrestre, servicios maritimos o aéreos,
aduanas, almacenaje y distribucion. Su com-
plejidad no se resuelve acumulando provee-
dores, sino articulando competencias con res-
ponsabilidades definidas y una vision integral
de cada operacion.

Esta es la apuesta de Juan Miguel Dasca
Simon, presidente ejecutivo estratégico y fun-
dador de Alianza Logistics.
Desde Presidencia ha con-
cebido e impulsado, desde
sus tres décadas de expe-
riencia en el sector, un mo-
delo que parte del conoci-
miento del cliente, identifi-
ca los eslabones criticos y moviliza los recur-
sos adecuados. Time Critical Road materiali-
za esa filosofia en el transporte terrestre, don-
de el disefio debe superar una prueba deci-
siva: ser ejecutable.

«No aspiramos a poseer todos los recursos
de la cadena. Nuestra responsabilidad es sa-
ber conectarlos, contrastar su viabilidad y res-
ponder por lo que comprometemos con el
cliente», explica Dasca.

Logistics

Transportistas, aliados

y especialistas

La base es una red consolidada de mas de
1.500 transportistas en Europa, incluidos co-
laboradores paneuropeos. Ailos de relacién
permiten conocer corredores, especialidades,
disponibilidad y limites operativos. Esa cerca-
nia hace posible combinar recursos para
atender campanfias intensivas o recorridos sin-
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gulares, sin trasladar exigencias inviables a
una sola flota.

A esta estructura se suman representantes
y aliados internacionales que aportan proxi-
midad, conocimiento de los mercados y ca-
pacidad de coordinacion en los principales
corredores europeos. En este contexto, Alian-
za Logistics UK se consolida como uno de los
pilares estratégicos para el desarrollo de las
importaciones desde Europa y los traficos in-
tercomunitarios, apoyandose en una red de
operadores especializados
nativos que conocen de
primera mano las particu-
laridades de cada merca-
do. Esta presencia permi-
te conectar el conoci-
miento local de clientes,
transportistas y rutas con la capacidad de
planificacion, contratacion de transporte y
ejecucion de Alianza Logistics, reforzando su
estructura internacional y ofreciendo solucio-
nes terrestres mas eficientes, coordinadas
y adaptadas a las necesidades de cada
operacion.

La arquitectura incorpora asimismo
consultores externos de amplia expe-
riencia, seleccionados segun cada pro-
yecto, para abordar otros &mbitos de
la cadena de suministro. Cada actor
cumple una funcién distinta: los
especialistas enriquecen el diag-
nostico, los aliados facilitan cone-
xiones y los equipos operativos
hacen realidad la solucion.

<<Las alianzas no se impro-
visan ni se construyen cuando
llega una urgencia; se forjan

©

s

5)

3

')-)

Referido 13

durante afios de confianza, respeto mutuo y
compromisos cumplidos. Esa es nuestra ma-
yor fortaleza: transformar el conocimiento y
las relaciones consolidadas con nuestra red
europea de transportistas en soluciones rea-
les para nuestros clientes, tanto en el merca-
do nacional como internacional. Porque el
verdadero valor de una red no esté Unica-
mente en su dimensidn, sino en la confianza
que la sostiene y en su capacidad para res-
ponder cuando mas se necesita», afirma Juan
Miguel Dasca, presidente ejecutivo y funda-
dor de Alianza Logistics.

El terrestre sigue siendo

el punto de verdad

En recogidas, enlaces, entregas y distribucion
se comprueba si una planificacion funciona.
Sobre ese terreno, donde Alianza acumula ex-
periencia desde 2009, Time Critical Road se
configura como su Consultoria Operativa de
Soluciones Logisticas Terrestres para Grandes
Volumenes.

Su campo de actuacion abarca carga com-
pleta, grandes campafias, rutas complejas,
necesidades de capacidad extraordinaria y
operaciones nacionales, ibéricas y europeas.
Las urgencias y contingencias conservan un
lugar esencial, pero no definen por si solas su
alcance: también atiende flujos recurrentes
cuya escala o configuracion exige preparacion
especifica.

Una de sus claves consiste en analizar con-
juntamente traficos internacionales y deman-
da nacional. Conocer los recorridos y posicio-
nes de transportistas que cruzan fronteras per-
mite estudiar combinaciones que aporten res-
puesta dentro de Espafia, siempre después de
validar los requisitos reales de cada servicio.

Del analisis

a una solucién ejecutable

El método empieza por examinar volimenes,
calendarios, puntos de tension, riesgos y al-
ternativas. Después se dimensionan los me-
dios, se verifican las opciones con los colabo-
radores implicados y se asignan responsables
para la coordinacién y el seguimiento.

Esta preparacién permite afrontar picos de
actividad y reaccionar ante incidencias sin
depender exclusivamente de la improvisa-
cion. Los datos ayudan a detectar patrones

y elaborar escenarios; la experiencia de
operadores, comerciales y trans-
portistas determina qué deci-

siones pueden aplicarse so-
bre el terreno.

Crecer con ambicién

y responsabilidad

Con esta evolucion, Alianza
Logistics fortalece su espe-
cializacién terrestre y la inte-
gra en una estructura de co-
laboracion mas amplia. El
propdsito no es presentar
como nueva una capacidad
desarrollada durante 17

afos, sino darle metodolo-

gia, alcance internacional y

continuidad.



